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Przygotowanie nieruchomosci
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Coraz czesciej w Polsce stosowanym zabiegiem jest home staging. Co musisz o nim wiedzie¢, aby pomdéc sobie w
szybszej sprzedazy domu lub mieszkania?

Przygotowanie nieruchomosci
Standardy prezentacji sprzedawanych nieruchomosci zaczynajg sie zmienia¢. Coraz czesciej w Polsce
stosowanym zabiegiem jest home staging. Co musisz 0 nim wiedzie¢, aby pomdc sobie w szybszej sprzedazy
domu lub mieszkania?
Umiejetne przemeblowanie, oparte na zasadach wywazonej kompozycji przestrzennej. Korekta lub
zaaranzowanie nowego doswietlenia pomieszczen, wprowadzenie korekt kolorystycznych. Nadanie neutralnego
charakteru i klimatu lokalu, nadajacego mozliwie najbardziej przychylny odbiér dla potencjalnego klienta.
Zatozenie jest nisko kosztowe. Ma przetozy¢ sie na zainteresowanie i korzystng cene dla Sprzedajacego.
Wybrane etapy przeprowadzania zmian:
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° Udzielenie porad przez posrednika ogladajgcego nieruchomos¢ z pozycji potencjalnego klienta

@ Ustalenie planu dziatania - zakresu i terminu wykonania koniecznych prac

@ Wyczyszczenie nieruchomosci - ze zbednych sprzetéw i dekoracji
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@ Sesja zrobienie zdje¢ pokazujgcych najwieksze atuty

Kiedy stosowac ?
Home staging stosuje sie w przypadku nieruchomosci, na ktére jest wielu potencjalnych klientéw (ogladajacych),
jednak nic z nich nie wychodzi. Oznacza to, ze nieruchomos¢ ma przystepna cene i atrakcyjng lokalizacje, jednak
sama w sobie nie zachwyca. Na pewno pomoze w sprzedazy kazdej nieruchomosci.
Jak przygotowac swoja nieruchomos¢ do prezentac;ji ?
Prezentacja nieruchomosci.
W momencie podjecia decyzji o sprzedazy nieruchomosci, staje sie ona towarem na sprzedaz. Nam juz nie musi
sie podobad. Ma sie podoba¢ potencjalnym zainteresowanym. Musi wyglgda¢ neutralnie, nie jak magazyn
naszych "skarbow", gromadzonych przez cate nasze zycie.
PosprzataliSmy mieszkanie, zrobiliSmy maty remont i jesteSmy gotowi na przyjecie potencjalnych
klientéw. Czy prezentacja lokalu przyniesie skutek, zalezy nie tylko od stanu samej nieruchomosci,
ale od naszej postawy.
Majac to na uwadze, nalezy dobrze przygotowac sie do wizyty klienta. To, z czym jestesmy zwigzani
sentymentalnie i nam sie podoba, innym nie musi. Podczas prezentacji wtasnej nieruchomosci nasze milczenie
moze okazac sie ztotem. Dajmy sie wypowiadac naszym doradcom, ktérzy patrza na wszystko z gory.
Etapy przeprowadzania zmian

» Udzielenie porad posrednika ogladajgcego nieruchomos¢ z pozycji potencjalnego klienta.

« Ustalenie planu dziatania - zakresu i terminu wykonania koniecznych prac (realizacja prac moze by¢
organizowana przez wtasciciela lub z nasza pomoca).

e Zrobienie listy niezbednych drobnych napraw.

e Dobranie koloru farb do odSwiezenia wnetrz.

e Wyczyszczenie nieruchomosci ze zbednych sprzetéw i dekoracji.

e Zorganizowanie i wykonanie drobnych napraw, malowanie, sprzatanie, pakowanie i wynoszenie zbednych
akcesoridéw i mebli etc.

e Aranzacja optymalnego ustawienia istniejgcych mebli.

e Ewentualny zakup dekoracyjnych drobiazgéw (przy dekorowaniu staramy sie korzysta¢ z tego, co znajduje
sie w mieszkaniu. Ograniczy¢ do minimum dokupowanie czegokolwiek).

e Dekoracja i ostateczne przygotowanie domu do pokazania potencjalnym klientom.

e Zrobienie sesji zdje¢ pokazujacych najwieksze atuty nieruchomosci.

Prezentacja - o czym nalezy pamietac

e pierwsze wrazenie zawsze jest najwazniejsze

 zrdb fazienke i kuchnie na btysk, reszta mieszkania oczywiscie tez musi by¢ posprzatana

* stwdrz sypialnie marzen

e pora prezentacji jest bardzo wazna, najlepiej, aby odbyta sie podczas dnia

* najlepiej, aby lokal byt pusty. Jezeli to nie mozliwe warto aby lokatorzy zachowali cisze i spokdj. Potencjalny
nabywca poczuje sie wyrdzniony

e postaraj sie aby podczas prezentacji nie byto zwierzat

 nalezy pokazywac tylko i wytgcznie jego dobre cechy

e wykonaj drobne, zalegte naprawy, sprawdz drobiazgi
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wartosci mieszkania w oczach klienta

Pamietaj, ze czasem nawet maty, wydajacy sie za nieistotny szczegdt, moze zawazyc na sprzedazy
11

B 91 307 91 64
WWW.Szczecin-nieruchomosci.eu

www.szczecin-nieruchomosci.eu %

CENTRALA: 72-100 Goleniow, ul. Marii Konopnickiej 76 ¢ tel. +48 530 855 003 * biuro@mikulski-nieruchomosci.pl



